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I. Aspecto económico de las patentes



EXCLUSIVIDAD

derecho de uso o 

"monopolio” temporal de la 

invención

Atributo de las patentes



Propósito de las patentes

INVERSIÓN

Esfuerzo/creatividad Tiempo Dinero

• Asesoría técnica

• Diseño de producto

• Desarrollo de Prototipo

• Validación comercial

• Trámite de patentes

• Desarrollo de la idea 

• Investigación de productos

• Averiguación de trámites y 

procedimientos

• Aplicación de conocimientos

• Utilización de experiencia 

práctica

• Identificación de una solución 

a un problema o necesidad

RECUPERACIÓN  DE 

INVERSIÓN



Escenario con patente

Mercado
(5,000 unidades de ventas 

por año)

Invento: X

Inversión: S/. 500,000

Precio producto: S/. 50

Recuperación de la inversión en 2 años

Empresa 

inventora



Escenario sin patente

Invento: X

Inversión: S/. 500,000

Precio producto: S/. 50

Recuperación de la inversión en 10 años

Empresa 

inventora

4 Empresas 

copian

Mercado
(5,000 unidades de ventas 

por año)



¿Cómo se recupera la inversión? (I)

Opción 1: Venta de la patente

• Cuando el inventor o institución dueña de la 

patente no posee recursos ni interés por explotar 

la invención. 

• Por lo general su labor acaba en la generación del 

conocimiento. 

• El título (patente) deja de pertenecer al inventor.

• El inventor obtiene los ingresos por la venta de la 

patente

• La invención debe contar con alto potencial para 

generar beneficios comerciales. 



¿Cómo se recupera la inversión? (II)

Opción 2: Licenciamiento de la patente

• Es un contrato para que un tercero 

fabrique y/o comercialice el producto.

• Cuando la invención cuenta con alto 

potencial para generar beneficios 

comerciales. 

• Se obtienen regalías periódicas en función 

de los beneficios obtenidos (ventas). 



¿Cómo se recupera la inversión? (II)

Opción 2: Licenciamiento de la patente

• El licenciamiento concluye cuando vence la 

vigencia de la patente; luego de ello, el 

producto será de libre explotación.

• En el Perú no existe una cultura y/o práctica 

de licenciamiento de patentes entre los 

actores de invención y el sector empresarial

• El licenciamiento debería ser el esquema 

más explorado por parte de universidades y 

centros de investigación en el Perú



¿Cómo se recupera la inversión? (III)

Opción 3: Venta directa del producto patentado

• Cuando el inventor decide involucrarse en la 

fabricación y comercialización del producto. 

• Esto sólo lo puede efectuar a través de la 

constitución de una empresa o mediante un 

negocio que ya está en marcha. 

• En este caso, se requiere inversión en 

activos (personal, planta, mobiliario, 

marketing, finanzas, entre otros)



¿Cómo se recupera la inversión? (III)

Opción 3: Venta directa del producto patentado

• Obtendrá ingresos por la venta del 

producto de forma exclusiva hasta que 

finalice el periodo de protección.

• Una vez terminado el plazo de 

exclusividad, el producto podrá ser 

comercializado por cualquier tercero.

• Es la alternativa que (por descarte) 

suelen utilizar los inventores peruanos 

para comercializar una invención



II. Pasos para patentar en Perú



Requisitos



Dirección de Invenciones y Nuevas Tecnologías

Otorga y protege derechos relacionados con:

La Comisión de Invenciones y Nuevas Tecnologías (CIN) procesa:

 Oposiciones al registro

 Denuncias por infracción,

 Nulidades de registro

 Apelaciones por denegatorias

Patentes de 
Invención

Patentes modelo 
de utilidad

Diseños 
industriales

Circuitos 
integrados

Variedades 
Vegetales

Conocimientos 
colectivos



Etapas del trámite

1. Admisión a 
trámite

•Requisitos de 
admisibilidad 
(mínimos)

2. Examen de 
forma

•Requisitos formales 
(2 meses 
prorrogables x 2 
meses)

3. Publicación

•Diario Oficial El 
Peruano (30 
días hábiles)

4. Examen de 
patentabilidad

•Notifica (60 días 
prorrogables x 30 
días)

Recursos 
impugnativos

•Reconsideración 
o apelación 
(Plazo 15 días 
hábiles).             

5. Resolución 
definitiva

•Resolución que 
pone fin a la 
instancia 
administrativa

Solicitante

•Respuesta a 
Examen de 
Patentabilidad



1. Admisión a trámite

Cuando menos se entrega lo siguiente:

• Formato de solicitud de registro de 
patente (F-DIN-01/1A) debidamente 
llenado

• Descripción clara y completa de la 
invención:  documento técnico

• Comprobante de pago de las tasas de 
presentación de solicitud de la 
modalidad de patente respectiva



2. Examen de forma

• Lo realiza el Indecopi hasta en 30 días 
posterior a la solicitud

• Verifica entrega de documentación 
completa

• De existir observaciones, se notifica y el 
solicitante tiene 2 meses (prorrogables 
por el mismo tiempo) para subsanar

• De no subsanar, se declara trámite en 
“abandono”



3. Publicación

• Pasados 18 meses (patente de invención) 
y 12 meses (modelo de utilidad), la 
solicitud pasa a tener carácter público.

• Indecopi notifica; dentro de un plazo de 
30 días se debe publicar un resumen en El 
Peruano.

• De no hacer efectiva la publicación, la 
solicitud se declara en “abandono”

• Cualquier interesado posee hasta 60 días 
(patente de invención) o 30 días (modelo 
de utilidad), para OPONERSE. 



4. Examen de patentabilidad

• El solicitante cuenta con 6 meses 
(patente de invención) o 3 meses 
(modelo de utilidad), luego de la 
publicación, para solicitar el 
examen de fondo.

• A través de dicho examen, el 
Indecopi evalúa la invención en 
función a los criterios de la DA486.

• En el supuesto que el solicitante 
no cumpla con el pago para el 
examen de fondo en el período 
establecido, la solicitud se declara 
en “abandono”.



5. Resolución definitiva

PATENTE



• El período de vigencia de una 

patente rige a partir de la fecha de 

presentación 

• Solo para patentes de invención se 

paga tasa anual de mantenimiento 

de vigencia. 

• En caso el solicitante no cumpla 

con dicho pago, la solicitud se 

declara en estado “caduco”.



Conceptos
Patente de Invención 

(S/.)
Modelo de Utilidad

(S/.)

Tasa de Presentación 720 324

Publicación (no pagadero en 
Indecopi)

200 (+/-) 200 (+/-)

Examen de Fondo 550 280

Mantenimiento de Vigencia 
Anual

150 -

Total aproximado 1,620 804

+/- 40 meses +/- 28 meses

Inversión y duración



¿Quieres obtener tu patente en un plazo menor?



¿Quieres acceder a financiamiento para la solicitud?



III. Pasos para patentar en extranjero



Opciones

1. Admisión a 
trámite

PERU

Convenio de París

Fecha de 
Presentación

Sistema 
PCT

Hasta 12 meses

Acuerdo internacional para la 
presentación de solicitudes a nivel 
internacional en más de 151 países 

miembros, a través de la presentación de 
una única solicitud internacional

Hasta 12 meses Hasta 18 meses



1. Presentación internacional PCT

• Formato de petitorio PCT

• Descripción, reivindicaciones, resumen y

dibujos cumpliendo con los requisitos del

PCT.

• Efectuar el pago de las tasas transmisión,

presentación internacional y búsqueda

internacional al momento de presentar la

solicitud y adjuntar el comprobante de pago.



1. Presentación internacional PCT

- Tasa de transmisión
233.35 soles

- Tasa de presentación de solicitud 
internacional
1,367 dólares americanos

90% de descuento para personas naturales

136.3 dólares americanos

Tasas PCT (vigente a enero de 2017)

- Pago por búsqueda internacional



2. Búsqueda internacional

• La efectúa una autoridad (oficina) de 

patentes (ISA)

• Evalúa el estado de la técnica anterior a la 

invención (definido por el PCT)

• Concluye con un informe en el cual 

generalmente se concluye con la opinión 

de patentabilidad acerca de la invención

• OEPM

• USPTO

• EPO

• KPO

• APO

• INAPI

• INPI

Costo varía desde US$ 776 
hasta US$ 2,100,con 

descuentos según tipo de 
solicitante

• La ISA debe entregar la búsqueda en el 

mes 16 



3. Publicación internacional

• En gaceta de la OMPI

• El objetivo es dar a conocer al público la 

invención y la amplitud de la protección 

que el inventor desea obtener

• Contiene los datos principales de la 

solicitud

• Texto completo de las solicitudes en 

formato electrónico disponible en el 

portal web PatentScope.

• A los 18 meses de presentación de 

solicitud nacional



4. Fase Nacional

• Finalizada la fase internacional, el solicitante 

continua el procedimiento acudiendo a las 

oficinas nacionales.

• Plazo: entre los 20 y 30 meses contado desde 

la fecha de prioridad. 

• El procedimiento se rige por las normas de 

cada país elegido.

• Si el solicitante no presenta la solicitud dentro 

del plazo, se considera que ha sido retirada, 

es decir, pierde los derechos derivados de la 

solicitud internacional.



Ventajas del PCT

a. Se amplia en 18 meses la posibilidad para que el 

solicitante decida su ingreso a cualquier país 

miembro del PCT

b. Se garantiza que si la solicitud internacional se 

ajusta a la forma prescrita por el PCT, no podrá 

ser rechazada por razones de forma en fase 

nacional.

c. El informe de búsqueda internacional permite 

evaluar perspectivas de patentabilidad de 

invención.

d. La publicación internacional anuncia a todo el 

mundo la solicitud, siendo un medio de difusión y 

búsqueda de posibles inversionistas.



IV. Recomendaciones finales



1. Investiga sobre patentes existentes vinculadas al invento

• Si el producto desarrollado cuenta con patente 
de un tercero en un país del extranjero, no se 
podrá obtener la patente en el Perú (a no ser 
que se diferencie técnicamente), pero sí 
comercializar el producto donde no haya sido 
protegido.

• Si el producto desarrollado cuenta con 
patente de un tercero en el Perú, no se 
podrá obtener la patente (a no ser que se 
diferencie técnicamente), ni tampoco 
comercializar el producto donde éste haya 
sido protegido, salvo previo consentimiento 
del titular. 



2. Analiza el tipo de invento desarrollado

Evaluar la investigación o invención que se desarrolla ayudará a definir el tipo de 
protección que se estaría persiguiendo:

Patente de Invención Modelo de Utilidad Secreto Empresarial

¿Qué protege? Procesos o productos
Productos (mejoras o 

adaptaciones)
Procesos, productos y otros

¿Cuando optar?

Cuando la invención no es obvia

ni evidente y existe la posibilidad 

de copia. Debe tener gran carga 

inventiva o efectos inesperados.  

Cuando exista al menos una 

ventaja técnica de la 

invención frente a los 

productos ya existentes, y 

exista posibilidad de copia.

Cuando se considera que será

muy difícil que terceros descifren 

el “secreto” de la invención

¿Por cuánto 

protege?
20 años 10 años

Indefinido, hasta que se 

mantenga a salvo el “secreto”

¿Requiere 

registro?

Sí, el proceso es relativamente 

largo

Sí, el proceso y el costo es 

casi la mitad que en patente 

de invención

No es necesario, aunque el 

interesado debe tomar medidas 

(contractuales y otras)

para mantener “secreto”



3. Identifica el mercado para la invención

• ¿Nace el invento de una necesidad 
identificada?

• ¿Hay un mercado para la invención? 
¿Cuál es la dimensión del mercado? 
Dónde está el mercado?

• ¿Será fácil detectar una infracción y 
hacer valor los derechos de la patente 
en dicho mercado? 

• ¿Qué tan rápido se podrá introducir la 
invención en el mercado y bajo qué 
mecanismos?

AYUDARÁ A DECIDIR DÓNDE PROTEGER



4. Cuidado con “matar” la novedad

• Evita dar a conocer o divulgar una invención previo a la solicitud de patente

• Salvo cuando se tenga seguridad que la solicitud se tramitará dentro del año de gracia que 
concede la Decisión Andina 486 

Fuente: El Comercio Fuente: Youtube



5. Decide momento idóneo para patentar

• Se encuentra en una fase muy “gaseosa”
• Alta probabilidad que el producto y sus 

características vayan variando conforme se 
avanza en la investigación o desarrollo

• No se ha validado funcionamiento del producto
• No se conoce viabilidad comercial
• Incurre en mayores costos

• Otro inventor podría patentar antes 
un producto similar 

Proceso de desarrolloIdea o fase inicial Producto terminado

D
es

ve
n

ta
ja

s 

• Se va contando con protección para los avances 
del desarrollo del producto

• Cuando vaya ajustándose el producto la solicitud 
podría abandonarse e iniciarse otra adaptada al 
producto avanzado

• La solicitud corresponderá al 
producto final con sus características 
técnicas bien definidas

V
en

ta
ja

s 



6. Identifica mecanismos de apoyo disponibles para el patentamiento 

Análisis de 

novedad

Documentación 

técnica

Trámite de 

patente

• Requiere 
conocimientos 
para el manejo y 
búsqueda de base 
de datos de 
patentes

• Requiere 
expertise para 
interpretar 
información 
técnica

• Requiere habilidad 
para plasmar 
contenido técnico de 
la invención en un 
documento

• Requiere buen 
conocimiento de 
lenguaje y formatos 
de documento de 
patentes

• Requiere conocer 
las etapas del 
trámite de 
patentes

• Requiere 
capacidad para 
responder a las 
observaciones 
formuladas por la 
oficina de 
patentes

Gestión de 

patentes

• Requiere 
conocimentos de 
valorización de 
intangibles

• Requiere 
capacidades de 
gestión, 
comercialización 
tecnológica



Mayor información

www.indecopi.gob.pe/din https://www.facebook.com/cnapi.pe

http://www.indecopi.gob.pe/din
https://www.facebook.com/cnapi.pe


Servicio de Asesoría de Marcas y Patentes

Horario de Atención: L – V de 8:30am a 4:30pm

Calle de la Prosa 104 – San Borja



Subdirección de Promoción al Patentamiento
Dirección de Invenciones y Nuevas Tecnologías –

DIN
mosorio@indecopi.gob.pe

patenta@indecopi.gob.pe
www.indecopi.gob.pe/din

www.cnapi.pe
www.facebook.com/concursodeinvenciones

Teléfonos: 2247777 - 2247800
Anexo: 3816 – 3829 – 3805 - 3806

GRACIAS!!!

mailto:patenta@indecopi.gob.pe
http://www.indecopi.gob.pe/din
http://www.cnapi.pe/
http://www.facebook.com/concursodeinvencionespatenta@indecopi.gob.pe

